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WILINK : ACCOMPAGNER 
POUR MIEUX ASSURER 

souvent déjà documentées, et c’est là 
qu’un courti er prend toute son impor-
tance. Collaborer avec un courti er tel 
que Wilink permet d’être accompagné 
par un partenaire indépendant qui 
met en place pour le client une solu-
ti on personnalisée auprès des compa-
gnies d’assurances en foncti on de ses 
besoins et ses att entes.

Il est également important de souli-
gner que pour l’indépendant et l’en-
treprise, les courti ers ne se substi tuent 
pas au travail d’un comptable mais le 
complète en collaborant avec eux sur 
les dossiers de leurs clients communs.

Chez Wilink, la prise en charge se fait 
en 4 temps. 

Situati on : Avoir la meilleure compré-
hension de la situati on et des objecti fs 
du client.

Analyses et conseils : Évaluer correcte-
ment les besoins. 

Plan d’acti on concret : Prévoir des so-
luti ons personnalisées. 

Suivi : Suivre la situati on du client de 
manière proacti ve. 

En mati ère d’accompagnement, le 
rôle du courti er reste primordial par 
exemple en cas de sinistre. En eff et, 
c’est souvent à ce moment-là que le 
client profi te pleinement de toute 
l’experti se du professionnel pour dé-
fendre au mieux ses intérêts.

En revanche, un client qui s’assure en 
direct se retrouvera souvent seul face 
à la situati on, face à la compagnie et 
aux ti ers pour défendre ses intérêts.

Wilink entend dépasser le rôle du 
courti er traditi onnel pour imaginer 
et proposer des soluti ons fi nancières 
complètes, qui combinent construc-

WILINK est le premier 
réseau de courtage en 
Belgique pour les par-
ti culiers et spécialisé 

en PME. Ses sièges sociaux se situent 
à Louvain-La-Neuve et Gand et il est 
composé de 16 bureaux dispersés 
sur tout le territoire belge. Wilink, 
c’est aussi 350 collaborateurs dont 
l’objecti f est d’être au plus proche de 
leurs clients. La vision du groupe est 
la suivante : être reconnu comme un 
modèle unique de distributi on et de 
conseil en soluti ons fi nancières, au 
service du parti culier et de l’entre-
prise.

La volonté de Wilink est d’être pré-
sent lors de tous les évènements qui 
infl uencent notre vie et notre par-
cours fi nancier. La vie familiale, le tra-
vail, l’immobilier, la santé, le temps 
libre, la pension, les véhicules et le 
patrimoine sont autant de domaines 
dans lesquels Wilink peut apporter 
une aide précieuse. 

Mais l’entreprise ne s’arrête pas seu-
lement aux parti culiers, puisqu’elle 
aide également les indépendants et 
les PME à entreprendre. 

UNE PRISE EN CHARGE 
COMPLÈTE

Aujourd’hui, les consommateurs que 
nous sommes ont à leur dispositi on 
une foule d’informati ons fournies par 
le net. Des comparateurs de toutes 
sortes sont là pour nous aider dans nos 
choix fi nanciers. Ce n’est pas toujours 
facile de faire le tri parmi cett e abon-
dance d’informati ons, car les services, 
les produits et les formules qu’off rent 
les diff érentes compagnies sont de 
plus en plus nombreux.

En franchissant la porte d’un bureau 
Wilink, les personnes arrivent bien 

ti on, entreti en et protecti on du patri-
moine des clients, en assemblant de 
façon homogène des produits d’assu-
rances, d’investi ssements, de crédits, 
etc.

DES CRÉDITS SUR MESURE

Comment Wilink se diff érencie des 
banques ? 

Chaque organisme bancaire à son 
pendant en organisme de crédit. 
Lorsqu’un client va dans une banque, 

UNE COMBINAISON 
OPTIMALE DE 5 MÉTIERS  
Wilink, c’est plusieurs métiers, 
assurés par des spécialistes issus 
du monde de l’assurance. 

� Assurances & pension 
(voiture, habitation, famille, 
professionnels) ;

� Investissement & solutions 
bancaires ;

� Crédits (immobilier, prêt à la 
rénovation) ; 

� Immobilier (louer, acquérir, 
vendre, investir) ; 

� Financial Planning, pour 
construire, protéger, optimaliser 
et transmettre son patrimoine.
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Pour cela, l’entreprise a mis au point 
une planifi cati on patrimoniale, qui 
permet de consti tuer et opti miser 
son patrimoine pour enfi n pouvoir 
le transmett re. Cela passe par une 
étude successorale et patrimoniale 
de la personne pour pouvoir accom-
pagner le client, afi n qu’il puisse, à 
terme, transmett re son patrimoine. 

L’advisor va aider à consti tuer un pa-
trimoine lui permett ant de faire face 
à la diff érence de rémunérati on du 
client lorsqu’il aura att eint l’âge de la 
pension. 

En défi niti ve, l’advisor aura pour ob-
jecti f de faire profi ter au client des 
outi ls à sa dispositi on pour l’organisa-
ti on de sa succession tout en veillant 
à ce que celui-ci reste maitre à bord 
de son patrimoine et de ses avoirs.

Des conférences sont régulièrement 
organisées pour présenter cett e 

il trouve un seul intermédiaire de 
crédit. Chez Wilink, il va avoir la pos-
sibilité de comparer la majorité des 
grandes enseignes bancaires, car l’en-
treprise a accès à tous les pendants 
de ces dernières, qui permett ent au 
courti er de développer le crédit.

L’avantage est que Wilink est non 
seulement là pour trouver le meilleur 
taux mais aussi pour trouver la meil-
leure soluti on pour le client parmi 
toutes les off res que proposent les 
sociétés bancaires. 

Ce service est proposé tant pour les 
primo-acquérants que pour les in-
vesti sseurs ; pour ces derniers, des 
systèmes de fi nancement spécifi ques 
ont été développés. 

POUR UNE SUCCESSION TOUT 
EN DOUCEUR
 
Il n’est pas toujours simple de penser 
à sa future succession lorsqu’on a 30, 
40 ou même 50 ans. C’est un sujet 
souvent délicat à aborder mais qui est 
pourtant primordial. 

Chez Wilink, on propose une ap-
proche à long terme, idéale pour un 
futur serein. 

planifi cati on patrimoniale. Elles 
s’adressent à tous, quel que soit l’âge, 
car ne vaut-il pas mieux organiser son 
capital 30 ans trop tôt plutôt qu’un 
jour trop tard ? 

NAMUR : UNE ÉQUIPE 
À VOTRE ÉCOUTE

Au bureau de la chaussée de Marche, 
9 collaborateurs sont à l’écoute des 
personnes qui franchissent la porte. 

On peut notamment y retrouver Bru-
no Roubaud, le manager du point 
de vente, Julien Pierre et Christel 
Teuwen, qui gèrent les crédits, Guil-
laume Brosteau, spécialisé dans les 
assurances ou encore Nicolas Scour-
naux pour les planifi cati ons patrimo-
niales et successorales.

Si vous êtes indépendant en entre-
prise, vous rencontrerez certaine-
ment Jean-François Marcq. Il réalise 
des opti malisati ons fi scales des so-
ciétés. C’est un méti er qui propose 
aux indépendants dirigeants d’en-
treprises, en collaborati on avec vos 
experts fi scaux, de se consti tuer une 
future pension complémentaire tout 
en profi tant d’un avantage fi scal im-
médiat.

Enfi n, Soraya Gueddas et Amaury 
Pietquin accompagnent la gesti on 
quoti dienne des clients et assurent 
la conti nuité des collaborateurs de 
Namur. 

Désireux d’être au cœur de la vie ac-
ti ve du Namurois, vous retrouverez 
l’équipe de Wilink Namur lors de l’évè-
nement sporti f le Namuraid se dé-
roulant le 23 juin 2019. Wilink Namur 
sera présent en tant  que sponsor et 
elle sera également supportrice d’un 
membre de son équipe crédit …

   Wilink Namur   

Wilink Namur
Chaussée de Marche 588 
081/22 50 00 
Bruno Roubaud, District Manager NAMUR/HAINAUT, sous-agent d’assurances via D.C.F. 
FINANCES SCRI, FSMA 112181 cA, BCE 0895.982.862 Agissant pour Wilink Insurance SA, 
courtier d’assurances, FSMA n° 12705 A
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